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Thema der Woche: Erwartungen an Herstellerverkaufszentrum ,Seemaxx”

~Das hat etwas GroBstadtisches”

Thema Nummer eins ist in Radolf-
zell derzeit das Herstellerverkaufs-
zentrum ,seemaxx”, das am kom-
menden Donnerstag eriffnet wer-
den soll. Die Firmen, die hier ein-
ziehen werden, sind inzwischen
bekannt. Der SUDKURIER hat bei
Passanten und in Geschéften nach-
gefragt, welche Erwartungen an das
neue Angebot gekniipft werden.

VON
CLAUDIA ANTES-BARISCH
Radolfzell - Aus Bohringen kommt
Joachim Boos. Er sagt: ,Ich finde es
grundsiitzlich gut, dass das Hersteller-
verkaufszentrum nach Radolfzell
kommt. Vor allem, weil die Fliche wei-
terhin wirtschaftlich genutzt wird und
die Stadt davon profitieren kann. Ich
hoffe, dass die Firmen auf Dauer blei-
ben, dass es - wie ich es mir bei einem

«Das bedeutet mehr Kaufkraft fiir
die Stadt.”

Sonnhilde Schmidtpeter

Outlet vorstelle — giinstige Designer-
mode gibt und dass die gesamte Be-
vblkerung dort einkaufen kann. Und
natiirlich hoffe ich, dass der gesamte
Radolfzeller Einzelhandel einen Nut-
zen davon hat. Ich gehe auf jeden Fall
hin und schaue, was es gibt."
Sonnhilde Schmidtpeter aus Ra-
dolfzell ist besonders gespannt auf die
Damenmode im Herstellerverkaufs-
zentrum (HVZ), insbesondere die ita-
lienische Mode. ,Es ist gut, dass ein
HVZ nach Radolfzell kommt: Das be-
deutet mehr Kaufkraft fiir die Stadt.
Als ehemalige GroBstddterin bin ich
daran interessiert, dass es hier leben-
diger wird. Ein wenig befiirchte ich al-
lerdings, dass wegen der abseitigen
Lage des HVZ die Innenstadt zu wenig
beriicksichtigt wird." Gerne gesehen
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Ziihlt die Tage bis zur Erdffnung des Herstellerverkaufszentrums

Hesta Immobilien GmbH.

Joachim Boos

B. Limpricht

hitte Sonnhilde Schmidtpeter, wenn
auch ein nambhafter Schuhhersteller
ins HVZ einziehen wiirde.

Barbara Limpricht aus Schienen da-
gegen hilt das HVZ schlicht fiir {iber-

Rita Borowsky Thorsten Korupa

fliissig.' Sie antwortet mit vielen Fra-
gen: ,Wo soll das denn noch hinfiih-
ren? Was sollen wir noch alles konsu-
mieren? Was bringt das beispielsweise
der Jugend? Kann sie ihre Abende im
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HVZ verbringen? Kann man dort so-
ziale Werte erstehen? Uberhaupt: So-
lange Radolfzell kein Kulturzentrum
hat, kann ich auch auf ein Hersteller-
verkaufszentrum verzichten."

Rita Borowsky kommt aus Binnin-
gen gerne nach Radolfzell zum Ein-
kaufen. Auch wegen des Sees und dem
stiddtischen Ambiente. Zudem findet
sie die Parkplatzsituation optimal. Das
Herstellerverkaufszentrum sei ,auf je-
den Fall interessant. Das hat etwas
Grofstddtisches. Der Name ,Outlet-
Store’ suggeriert so etwas wie: neu,
spannend. Ich werde gerne hierher
kommen. Bis zum Herstellerverkaufs-
zentrum in Metzingen ist es mir ohne-
hin zu weit". Fiir Singen kénnte das
Radolfzeller HVZ einen kleinen
Déampfer bedeuten, meint sie.

Und wie sieht es in den hiesigen Ge-
schiften aus? Thorsten Korupa, Filial-
leiter von Intersport Schweizer, ist zu-
nichst einmal froh, dass kein grofer
Sportartikelhersteller ins HVZ ein-
zieht. ,Das wire hart geworden. An-

«Nicht so gut finde ich, dass das HVZ
so weit weg vom Stadtkern liegt.”

Thorsten Korupa

sonsten ist das Herstellerverkaufszen-
trum Risiko und Chance zugleich. Ei-
nerseits ist es Konkurrent und Mitbe-
werber, andererseits eine Chance fiir
den Handel vor Ort, weil es mit Sicher-
heit eine Belebung bringt. Nicht so gut
finde ich, dass das HVZ so weit weg
vom Stadtkern liegt. Man muss ein-
fach sehen, wie sich die Situation ent-
wickelt. Wie im Konstanzer ,Lago’
wird auch hier hin und wieder ein
Wechsel stattfinden.”

Ganz dhnlich sieht es Bettina Wel-
lingerhoff bei Marco Moden. ,Ich
rechne vor allem mit einem Auf-
schwung fiir Radolfzell, mit einer Be-
lebung, die die Stadt gut vertragen
kann. Die Geschiifte, die im HVZ ein-
ziehen, sind vom Stil her keine wirk-
liche Konkurrenz fiir uns. Wir fithren
ganz andere Marken. Allerdings wiire
es schéner, wenn das HVZ niiher zur
Innenstadt liegen wiirde."



